
80 – 100 % (m/w)

HAUPTAUFGABEN
Freiraum – Eigeninitiative – Selbständigkeit! Das sind die Werte, die Sie in dieser 
sehr abwechslungsreichen und kundenorientierten Funktion erwarten.
Nach einer professionellen Einarbeitung übernehmen Sie die Beratung und den 
Verkauf der technisch hochstehenden Produkte. Sie pflegen den bestehenden 
Kundenkreis (Elektro- und Sanitärinstallateure, Architekten, Industrie) und  
mit Ihrer gewinnenden Persönlichkeit fällt es Ihnen leicht, Kunden aufzubauen 
und langjährige Geschäftspartnerschaften zu knüpfen. Sie beobachten Markt-
trends und sind aktiv bei der Gestaltung von Verkaufsstrategien mit dabei. Die 
Planung, Organisation, Rapportierung und Daten pflege erledigen Sie bequem 
vom Homeoffice aus.

MOTIVATION
In dieser spannenden Funktion sind Sie Ihr eigener Chef, übernehmen  
Verantwortung und bekommen viel Spielraum und Kompetenzen. Es erwarten 
Sie erstklassige Anstellungsbedingungen mit sechs Wochen Ferien, einem  
Firmenfahrzeug, das Sie auch privat nutzen können, sowie eine Homeoffice-
Ausstattung mit Handy, iPad und Notebook.

ERFAHRUNGEN
Idealerweise bringen Sie schon erste Erfahrung im Aussendienst mit, aber auch 
als Quereinsteiger/in mit Flair für die technische Beratung sind Sie herzlich will-
kommen.
Mit Ihrem guten technisch-gewerblichen Wissen (Elektroinstallationen, HLK u.ä.) 
verstehen Sie es, die Bedürfnisse Ihrer Kunden zu erfassen und massgeschnei-
derte Lösungen aufzuzeigen. Sie verfügen über einen gültigen PKW-Führeraus-
weis, sind gerne auf Achse und die Beratung der Kundschaft macht Ihnen Spass.
Für die Betreuung Ihrer Kundschaft in der Westschweiz bringen Sie sehr gute 
Französischkenntnisse mit und können sich mit Ihren Kolleginnen und Kollegen 
im Hauptsitz auf Deutsch verständigen. Der Umgang mit modernen Kommuni-
kationsmitteln und PC-Kenntnisse runden Ihre fachlichen Kompetenzen ab.

AUSBILDUNG
Elektromonteur, Elektroinstallateur (m/w)

SPRACHEN
Französisch – Muttersprachliches Niveau
Deutsch – Muttersprachliches Niveau

ARBEITSBEGINN
Nach Vereinbarung

Haben wir Ihr Interesse geweckt und verfügen Sie über die gewünschte  
Qualifikation? Dann freuen wir uns auf Ihre elektronische Bewerbung  
inkl. Foto und Zeugnisse.  

Systec Therm AG, Herr Leo Scherrer, Letzistrasse 35, 9015 St. Gallen
Telefon 071 274 00 50 · systectherm.ch · bewerbung@systectherm.ch 

Die Firma Systec Therm AG ist ein erfolgreiches Handelsunternehmen  
aus St. Gallen. Wir vertreiben hochwertige Elektro-Heizsysteme sowie Komfort-
lüftungen und bieten unseren Kunden aus der Baubranche ein grosses 
Dienstleistungs-Angebot. Zur Verstärkung unseres Teams suchen wir einen

Westschweiz

Technischer Berater


